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Pourquoi ?

VISUALISER = PROGRESSER
Accompagner l’amélioration de la performance

DETECTER = PROPULSER
Détection de jeunes talents avec équité, 

objectivité et non-discrimination

COMPARER = CHALLENGER
Digitalisation de la performance comme chez les 

professionnels

PREVENIR = PRESERVER
Gérer les efforts et veiller à la santé des sportifs
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Clubs équipés = PROS

soit – d’ 1 %



C  O  N  N E  C  T

PROTÈGE-TIBIAS CONNECTÉS A UNE APPLICATION MOBILESolution

MULTICAPTEURS

Datas de déplacements 

gestes
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+

B2C B2B

DISTANCES / VITESSES / ALLURES / PASSES / FRAPPES / PROGRESSION / ENERGIE
REPLAY / ANALYSE COMPARATIVE / EXPORT .CSV / FAITS DE JEU…

.



VALEUR AJOUTEE / DIFFERENCIATION

= Précision de la charge athlétique

par l’ajout de la composante biomécanique

GPS

+ ACCELEROMETRE

+ MAGNETOMETRE

+ GYROSCOPE

MEMOIRE

BLUETOOTH

WIFI

Partenaires R&D
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Tibtop, unique français et 

parmi les 2 seules

innovations traitant des 

membres inférieurs



Retours clients 

• Qualité Produit

• Service clients

• Utilité

• Application perfectible sur 

Android
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“ Bonjour, les enfants sont très satisfaits de votre produit cela les incitent à mieux 
jouer et à dépasser leurs performances, le coach là remarqué et il en est fier, merci 

pour votre superbe produit. ”
Nicolas Champion

“ Mon copain est très très ravi de son cadeaux je recommande pour tout 
les amoureux de foot ”

Alicia Vergeron

“ Produit de haute performance et de qualité ... comment “ être professionnel ” 
quand on est joueur amateur... avec un service professionnel pour les amateurs . ”

John

“ Des joueurs beaucoup plus concernés en terme d’efforts et d’investissement, 
sans la moindre remarque d’inconfort. L’outil nous permet de mieux quantifier la 

progression et d’adapter nos contenus de travail. ”
Coach au FC Mougins



Business modèle

de l’entreprise 

B2C

Vente en ligne

www.mytibtop.com

Marketplace

Cible

Joueur(se) licencié(e)

ou loisir

B2B

Vente directe aux clubs
Cible

Clubs

Académies

Coachs

180-199€ ttc

180€ttc/joueur + 

abonnement analyse 

(40-90€/mois)
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C  O  N  N E  C  T

Des produits historiques

implantés en magasins 
spécialisés

B2B2C

http://www.mytibtop.com/


ADRIEN MANGINI
DATA SCIENTIST

En interne :

concevoir, développer, 

commercialiser et 

communiquer efficacement

En externe :

Partenaires industriels clés 

Force de vente

Equipe

7

- Co-fondateur

- Ingénieur accompagnement du changement 

et gestion PME-PMI

- Entrepreneur commerce physique articles 

de foot (10 ans)

- Développement économique (5 ans)

- Co fondatrice

DUT Tech de Co

- Resp. d’exploitation 

transport (10 ans)

- Entrepreneure commerce 

physique articles de foot 

(10 ans)

- TOGAF 8 et gestion de 

projets

- Entrepreneur

- Dév. iOS et Mac OS 

chez IBM, La Tribune, 

Coyote (20 ans)



Distinctions &

Accompagnements

Prix du Jury Outdoor Sport Valley 2020

Prix du Public Innov’Pro Transtech Inventifs 2020

Prix de l’Objet Connecté Innosport 2020

Startup DCF Awards Normandie 2021 

(finales nationales en Janv.22)

Finaliste Frenchtech Rise National Déc.21

8



Presse écrite

Joueurs professionnels

Télévision, web et radio

Une excellente image de marque 

(sans effort économique important) 

tant nationale qu’internationale 9



Bakary KAMARA, CEO VBKAM sas

06 89 15 26 76

bkam@mytibtop.com

«  U n e  V i s i o n  e t  u n e  A m b i t i o n  m u l t i s p o r t s  »

C  O  N  N E  C  T

VBKAM



Marque commerciale internationale de la sas VBKAM

Enregistrement Europe, US, Canada 

Tibtop®

VBKAM
Créée le 16/04/2015 – Capital 1 835€

Immatriculation RCS ROUEN 810 857 474 00029

Siège à Isneauville (76) et bureaux à Bois-Guillaume (76), Normandie

SAS

Conception et distribution d’équipements innovants pour la pratique du football

Développement de services de mesure et analyse de la performance pour le joueur et son équipe

Recherche & Développement collaborative sous statut JEI

Organisme de formation sous agrément Datadock n°287 606 108 76

Activités

Maintiens élastiques des protège-tibias – Brevet 2001 – Médaille d’argent au Concours Lépine 2004

Protège-tibias personnalisés – Modèle et dessin Europe

Protège-tibias connectés - Brevet européen WO 2020/229574 – Modèles et dessins Europe

Analyse de la performance sur abonnement clubs

Formation « Manager des amateurs comme des pros »

Produits & Services

2015 : Création de VBKAM sasu

2016 : Création des protège-tibias personnalisés

Effectif 1
2017 : Début de R&D protège-tibias connectés Tibtop-Connect

Effectif 1
2019 : Levée de fonds 300k€ en FP (PE) + 300k€ en dette (dont BPI), VBKAM devient sas

Effectif 3
2020 : Industrialisation et commercialisation de Tibtop-Connect

Effectif 7

Evènements clés

Fondateurs : Virginie et Bakary KAMARA (54,5% du capital)

Normandie Participation 20,44%

Crédit Agricole 6,81%

Normandie Business Angels 7,36%

Catherine BARBA (‘Qui veut être mon associé?’ M6) 5%

Obdo 3,38%

BPA 2,07%

Partenaires au Capital

Fiche signalétique VBKAM sas
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