


Depuis 2013, Bpifrance soutient le sport collectif français masculin et 

féminin, avec lequel il partage ses valeurs de PROXIMITÉ, SIMPLICITÉ, 

VOLONTÉ ET D’OPTIMISME.

À l’image des entreprises, les clubs sportifs sont des acteurs 

économiques essentiels dans les régions, et nous travaillons à leurs 

côtés partout en France, dans l’optique de faire rayonner les territoires. 

Nous croyons au potentiel business des clubs sportifs, qui sont les

LIEUX DE RENCONTRES DES ENTREPRENEURS DANS LES TERRITOIRES.

Un club sportif, c’est un intérêt économique impactant avec un rôle 

social et sociétal puissant. 

Le réseau de nos clubs sportifs partenaires a été créé pour vous 

accompagner dans le développement de vos opportunités business et de 

votre notoriété.

Sportivement,

Patrice BÉGAY

Directeur Exécutif Communication et Bpifrance Excellence





Bpifrance finance les entreprises de leur création à l’export,

en crédit, en garantie et en fonds propres. 

Bpifrance les accompagne dans leurs projets d’innovation

et à l’international.

Conseil, université, mise en réseau… Bpifrance propose

un appui concret pour soutenir et accélérer leur trajectoire

de croissance.









alexandre.rigal@bpifrance.fr

06 70 92 43 38

clarisse.laravine@bpifrance.fr

06 25 58 13 84

miguel.farina@bpifrance.fr

07 85 81 04 20

alexandre.vernier@bpifrance.fr

06 85 25 17 77
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« C’est la troisième année de partenariat 

avec Bpifrance et cette association est une 

vraie plus-value. Bpifrance nous offre un 

réseau pluriel de qualité en nous mettant en 

relation avec des présidents de clubs dans 

une optique de partage d’expérience, ainsi 

qu’avec des chefs d’entreprises locaux et 

nationaux. Nous nous retrouvons dans un 

cadre propice au développement

commercial. Grâce à Bpifrance, nous avons

pu déclencher une bonne demi-douzaine de 

partenariats ! De plus, nous avons pu 

trouver un organisme de confiance très 

impliqué dans les territoires. Nous sommes 

très proches de leur direction régionale 

laquelle se rend disponible pour nous prêter 

main forte sur des problématiques de 

gestion d’entreprise »



« Bpifrance est une superbe boite à outils qui 

nous permet de nous valoriser, de nous 

différencier de la concurrence. Ce partenariat 

nous apporte une légitimité et la possibilité de 

nous former, grâce à des ateliers dispensés 

par des intervenants compétents. De plus, 

c’est un instrument de prospection, qui nous 

aide à tisser des relations commerciales et 

trouver de nouveaux partenaires. Enfin, il nous 

permet de remédier aux limites de notre club 

qui reste local. Plus concrètement, lorsque je 

n’ai pas contacts nécessaires pour palier une 

problématique spécifique. Bpifrance n’hésite 

pas à puiser dans un réseau pour me mettre en 

relation avec un profil qui saura répondre à 

mes besoins »



« Le partenariat avec Bpifrance est une 

étape très importante pour nous car il s’agit 

d’un acteur incontournable dans le sport 

français actuel. Bpifrance fait énormément 

de par son énergie, son relationnel et ses 

contacts. Nous espérons fédérer davantage 

de partenariat par la suite grâce à Bpifrance. 

Les objectifs et projets du club tournent 

autour de différents axes. Tout d’abord, 

nous souhaitons que, grâce à notre centre 

de formation élite, 50% de l’effectif de nos 

joueuses soit formé chez nous. Nous 

sommes également dotés du label 

“reconversion des joueuses”. En parallèle, 

nous menons aussi des actions sportives 

dans les quartiers et les écoles sur toute la 

Métropole d’Orléans »



« Je vois deux grands avantages dans 

l’association avec Bpifrance. D’abord c’est 

un gage de crédibilité vis-à-vis de potentiels 

partenaires, l’image de l’organisme est un 

vrai plus, et y être adossé permet 

incontestablement d’étoffer la captation de 

notre club. Bpifrance est un allié de poids 

qui nous permettra d’attirer plusieurs 

partenaires dès la saison prochaine. 

Deuxièmement, je salue le soutien 

relationnel, Bpifrance ne se contente pas de 

multiplier les partenariats avec les 

présidents de clubs, il les met en relation et 

les réunit régulièrement. C’est une initiative 

enrichissante car elle permet aux acteurs du 

sport de ne faire qu’un »




